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L'area Comunicazione di Confindustria Bergamo, in collaborazione con  organizza un webinar che si terrà LinkedIn,
.mercoledì 24 novembre 2021 alle ore 16.00

Dopo l’appuntamento di febbraio dedicato al mondo delle Risorse Umane - che è possibile rivedere   cliccando qui
 – il prossimo webinar sarà focalizzato sulle  soluzioni dedicate alle aziende per generare nuove opportunità di

. In particolare si approfondiranno le potenzialità di business LinkedIn Sales Navigator. 

https://www.confindustriabergamo.it/aree-di-interesse/direzione/comunicazione/webinar/linkedin-le-soluzioni-per-migliorare-reputazione-e-recruiting-in-azienda


L’evento online si rivolge a  imprenditori, imprenditrici e manager che si occupano di comunicazione, social
. Interverranno alcuni esperti del settore, collegati dalla sede centrale dimedia, digital marketing e vendite

LinkedIn a Dublino.

*** PROGRAMMA ***

Benvenuto di Confindustria Bergamoore 16.00 

 Introduzione a cura di LinkedIn ore 16.05
, Enterprise Relationship Manager, LinkedInFederico Sattanino

 ore 16.15 LinkedIn Sales Insights : una pianificazione commerciale accurata con i dati di LinkedIn 
, Senior Relationship Manager, LinkedInGiovanni Albanese

  ore 16.30 LinkedIn Sales Navigator : come individuare, monitorare e contattare gli interlocutori target
 Pietro Biscottini , Senior Account Executive, LinkedIn

 : come ottimizzare il tuo profilo LinkedIn ore 16.45 Rock Your Profile
, Senior Account Director, LinkedInChiara Sivieri

ore 17.00 Q&A

***

La partecipazione al webinar è gratuita. Registrati a questo link:

https://us02web.zoom.us/webinar/register/WN_xfLg4n_MRJaYrS9MS_3QGg

